
T E C H N I K  &  F I N A N Z E N
VDI nachrichten · 20. April 2007 · Nr. 16 Seite 31

Insight – The Phone House: Das 
Münsteraner Unternehmen gehört zu den 
kleineren, aber wachstumsstarken 
Telekom-Anbietern. Geschäftsführer 
Ralf-Peter Simon über Marktveränderun- 
gen und Wachstumsstrategien. Seite 32 

Gemeinsam hoch hinaus: Für viele 
Team gründungen bietet sich die 
Rechtsform der Genossenschaft an. 
Dank einer Gesetzesreform kann sie in 
Einzelfällen sogar der GmbH und der 
Limited Konkurrenz machen. Seite 33 

Deutsche Börse lockt Chinesen: Ende 
März läutete Yanwei Dong vom Ma- 
schinenbauer Gongyou den Handel im 
Frankfurter Freiverkehr ein. Im Mai  
suchen Börsenvertreter wieder attraktive  
Neuemissionen in China. Seite 34

Die günstigsten Ratenkredite 

Kreditbetrag: 10 000 €,  

Laufzeit 36 Monate Effektivzins 
 

Dr. Klein & Co. (drklein.de) 5,35 % 

NetBank (netbank.de) 5,35 % 

Cosmos Direkt (cosmosdirekt.de) 5,45 % 

DKB Deutsche Kreditbank (dkb.de) 5,50 % 

BHW Bank (bhw.de) 5,75 % 

Postbank (postbank.de) 6,49 % 

RBS Royal Bank of Scotland (rbs.de) 6,49 % 

Citibank (citibank.de) 6,83 % 

GE Money Bank (gemoneybank.de) 6,90 % 

HypoVereinsbank (hvb.de) 6,99 % 
  

Mittelwert von 60 Instituten:  6,94 % 
  

Stand: 17. 4. 07 / Quelle: FMH-Finanzberatung

Die besten Sparbriefe 

Anlagebetrag: 10 000 €,  

Laufzeit 3 Jahre Zinssatz 
 

Parex Bank * (030/30345870) 4,40 % 

Vakifbank * (069/271366755) 4,38 % 

DenizBank AG * (069/42726030) 4,375 % 

Ziraat Bank (ziraatbank.de) 4,20 % 

Santander Cons. Bank (01805/556111) 4,10 % 

Credit Europe Bank (01805/008001) 4,15 % 

Demir-Halk Bank * (01802/211111) 4,15 % 

BMW Bank (01803/252580) 4,00 % 

comdirect bank (comdirect.de) 4,00 % 

SKG Bank (skgbank.de 4,00 % 
  

Mittelwert von 55 Instituten:  3,72 % 
  

Stand: 17. 4. 07 / Quelle: FMH-Finanzberatung 

  * begrenzte Anlagensicherheit

Geld: Smava vermittelt Kredite von privat an privat  

Wo Luna dem 

Lolle den Urlaub 

finanziert 

K
redite von Mensch zu Mensch, 
lautet dieses Prinzip, seit März 
2007 baut Smava damit online 
an einer eigenen Internet-

gemeinde, neudeutsch: Community. 
Eine wichtige Voraussetzung für den 
Erfolg einer Geschäftsidee erfüllt Sma-
va auf jeden Fall – sie ist leicht zu verste-
hen. Ähnlich wie Ebay den Verkauf von 
Gütern zwischen Menschen im Inter-
net ermöglicht, überträgt 
Smava die Idee des priva-
ten Geldverleihens zwi-
schen Menschen auf das 
Internet. 

Kreditnehmer geben 
online in einem Kredit-
projekt bei Smava an, wie 
viel Geld zwischen 500 € 
und 10 000 € sie für wel-
chen Zweck benötigen 
und wie hoch der Zins ist, 
den sie zu zahlen bereit 
sind. Der Lernbegierige 
„becks2“ etwa bot 6,5 % 
Zinsen für den 
1000-€-Kredit, mit dem 
er seinen Englischkurs fi-
nanzieren will. Zusätz-
lich muss er 1 % Erfolgs-
gebühr an die Plattform 
Smava berappen, was auf 
einen Effektivzins von 
7,42 % hinausläuft. Bevor 
becks2 sein Gesuch ein-
stellen durfte, musste er 
zunächst seine finanziellen Verhältnis-
se erklären und sich über das Post-
Ident-Verfahren legitimieren. 

Nun erhalten Kreditnehmer Gebote 
von Anlegern, die an der Rendite sowie 
dem Thema interessiert sind. Falls 
mehrere Anleger ein Kreditprojekt fi-
nanzieren, werden diese für den Kredit-
nehmer zu einem einzelnen Kreditver-
trag gebündelt. Ein wesentlicher Vorteil 
für den Darlehensnehmer besteht da-
rin, dass er bei vorzeitiger Rückzahlung 
des Kredits keine Vorfälligkeitsentschä-
digung zahlen muss. Das becks2sche 
Englischprojekt fand bei zwei Anlegern 
Gefallen, die je 500 € gaben. In einem 
anderen Fall durfte sich „Lolle“ freuen, 
dass „Luna“ ihm den Urlaub mit 1000 € 
zu 6,5 % mitfinanziert. 

Darauf hat die Welt gewartet? „Es ist 
sicher kein Markt, der über Nacht zu 
riesigen Dimensionen heranwächst“, 
räumt Seriengründer und Vorstand 
Alexander Artopé ein. „Doch wir sind 
von den positiven Rückmeldungen der 
ersten Wochen angenehm überrascht.“ 

Ein ähnliches Portal in den USA habe 
von Februar bis Dezember 2006, im ers-

ten Jahr des Bestehens, immerhin 
40 Mio. $ vermittelt. Großes Kunden-
potenzial sieht Artopé auch hierzulan-
de: „Laut Forrester Research ist der An-
teil der Menschen, die ihre Bank-
geschäfte gern selbst in die Hand neh-
men, in Deutschland am größten.“ 4 
Mio. Deutsche kaufen und verkaufen 
online Aktien, 20 Mio. erledigen ihren 
Zahlungsverkehr online. „Onlinekäu-
fer, Ebayer, Menschen, die als Verbrau-
cher ernst genommen werden wollen“, 
so beschreibt der Smava-Gründer seine 
Zielgruppe auf Seiten der Kreditneh-
mer. Eine kleine, aber wichtige Ein-
schränkung kommt noch hinzu: Die 
Kapitalsuchenden müssen ihre Kredit-
würdigkeit nachweisen, indem sie auf 
ein Schufa-Rating der Stufen A bis F 
kommen.  

Nur Leute mit gesichertem Einkom-
men und guter Bonität haben also 
überhaupt eine Chance, über Smava 
Geldgeber zu finden. Internet-affin, 
zwischen 30 Jahre und 60 Jahre alt, inte-
ressiert an nachhaltigen Anlagen – so 
stellt sich Artopé den typischen Smava-
Anleger vor. Dieses Interesse an Nach-

haltigkeit, an einer „sozia-
len Rendite“, scheint ein 
wesentlicher Treiber des 
Geschäftsmodells zu sein. 
Denn anders als bei der 
Anlage auf Bankkonten 
oder in Zinspapieren sieht 
der Geldgeber bei Smava, 
wer was mit seinem Geld 
anstellt. Der Vorstand: 
„Über unser System kann 
der Anleger Kontakt mit 
dem Kreditnehmer auf-
nehmen, anonymisiert 
natürlich. Wenn er sich et-
wa für das Kreditprojekt 
,Einbau einer Pellethei-
zung' interessiert, kann er 
den Kreditsuchenden 
nach dem Modell fragen, 
das der sich ausgesucht 
hat – und sich so einen 
Eindruck von der Ernst-
haftigkeit des Projekts ver-
schaffen.“ Wie die Mittel 
letztlich verwendet wer-

den, könne Smava nicht kontrollieren. 
„Das Fundament muss eine Ge-

meinschaft sein, die miteinander kom-
muniziert“, betont Alexander Artopé 
den Community-Gedanken. Dieses 
Prinzip dürfte letzten Endes einen grö-
ßeren Reiz für Kapitalsuchende und 
Geldgeber ausmachen, als die Aussicht 
auf Zinsersparnis bzw. Renditevorteile. 
Denn Darlehensnehmer guter Bonität 
können z. B. bei der netbank 10 000 € 
zu 5,35 % effektiv leihen. Selbst die 
nicht gerade als Billigheimer bekannte 
Citibank legt diese Summe schon ab 
6,83 % effektiv heraus. Und Anleger be-
kommen für dreijährige Sparbriefe z. B. 
bei der BMW Bank 4 % Zinsen.  

Das relativiert die Zinssätze, die auf 
Smava bislang geboten werden. Die lie-
gen meist zwischen 4,5 % und 8,5 %. 
Gebraucht wird das Geld laut Projekt-
beschreibungen für neue Küchen, Ur-
laube, Sprachkurse, die Umrüstung des 
Autos auf Erdgas etc. Doch auf diese 
Zinserträge muss der Anleger Risiko-
abschläge kalkulieren, zwischen 0,59 % 
in der Bonitätsklasse A bis zu 3,89 % in 
der Klasse F. Für den Schutz des Kapi-
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Würden Sie jemandem privat 
Geld leihen? Wenn der sich 
auch noch „becks2“ nennt und 
angibt, für einen Englischkurs 
1000 € zu brauchen? Die 
Anleger mit den Pseudonymen 
„Eisplatz“ und „calroo“ haben 
es getan. Und damit bewiesen, 
dass das Prinzip von Smava, 
Deutschlands erster Internet-
Kreditplattform, funktioniert. 

taleinsatzes gibt es nämlich Anleger-
Pools, die als gemeinschaftliche Absi-
cherung gegen Kreditausfall funktio-
nieren.  

Wenn z. B. in einem Pool von 100 An-
legern der Kredit eines Anlegers aus-
fällt, wird der Verlust von den restlichen 
99 mitgetragen. „Gerät ein Darlehens-
nehmer mehr als sechs Wochen in Zah-
lungsverzug, verkaufen wir die Forde-
rung zu 25 % der Restsumme an das In-

Ob Traumurlaub auf Barbados oder Kauf eines Erdgasautos – auf der neuen Internetplattform Smava 
können Privatleute ihre Kreditwünsche beschreiben und auf die Suche nach privaten Geldgebern gehen. Als „Ebay für Kredite“ bezeichnen 

die Unternehmensgründer ihre Geschäftsidee. Foto (2): Archiv / Netzhaut

kasso-Unternehmen Intrum Justitia“, 
so Artopé. 

Eine Banklizenz benötigt Smava 
nicht: Das Unternehmen definiert sich 
als reiner Vermittler und arbeitet darü-
ber hinaus mit der Bank für Invest-
ments und Wertpapiere (biw) zusam-
men. Die Bank vergibt die von den An-
legern ausgewählten Kredite und ver-
kauft diese ohne Preisaufschlag an die 
Anleger weiter. Noch vermittelt Smava 

nur Darlehen mit 36 Monaten Laufzeit 
bis maximal 10 000 € pro Kreditneh-
mer. Die Kriterien werde man aber der 
Nachfrage anpassen. mav 

Gründer und Management von Smava sind: Ale-
xander Artopé (u. a. Mitgründer & CEO datango 
AG), Eckart Vierkant (u .a. Private Equity) und 
Sebastian Rieschel (u. a. Director Insurance Veri-
sign). Gesellschafter sind das Smava-Manage-
ment, die Econia AG (u. a. OpenBC), Jörg Rhein-
boldt (über die M10 G und die Inhaber der Bank 
für Investments und Wertpapiere AG.  

Alexander Artopé ist 
Gründer und Vorstand von 

Deutschlands erster Plattform 
für die Vermittlung von 

privaten Krediten. Foto: Smava. 

Finanzexperten 
diskutieren Nachhaltigkeit 

Werden gutgläubige Anleger 
mit den Begriffen „Ökologie und 
ethisch-soziale Verantwortung“ 
geködert? Wo liegt die Grenze 
zwischen glaubwürdigen Nach-
haltigkeitsansätzen und reinen 
Marketingstrategien? Am 3. und 
4. Mai diskutieren Finanzexper-
ten solche Fragen beim Sustai-
nability-Congress in Bonn. Ver-
anstalter ist der Verein zur För-
derung des Sustainability Ge-
dankens e.V., ein Zusammen-
schluss von Unternehmen und 
Personen, die den Ausbau einer 
nachhaltigen Finanzwirtschaft 
mitgestalten wollen. i/mav 

 
 
Wacker Construction: 

Neuer Anlauf an die Börse 

Der Münchener Baumaschi-
nenhersteller Wacker Con-
struction will bis Mitte Juni an 
die Börse gehen. „Wir streben 
ein weiteres Umsatz- und Er-
tragswachstum an und sind be-
reit für einen Börsengang“, kün-
digte Vorstandschef Georg Sick 
an. Im Juli 2006 hatte Wacker 
Construction angesichts eines 
schwachen Börsenumfeldes sei-
nen Börsengang kurzfristig ab-
gesagt. Das Unternehmen stei-
gerte sein Ergebnis vor Zinsen 
und Steuern (Ebit) im vergange-
nen Jahr um die Hälfte auf 
77 Mio. €. Der Umsatz stieg um 
ein Viertel auf 620 Mio. €. rtr 
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